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بانک از طریق شـــرکت‌های سهامی که 
مســـتقل از بانک‌ها تشـــکیل می‌شوند، 
انجام شـــود؛ بـــه عبـــارت دیگـــر، آنچه 
امـــروز تحـــت عنـــوان ســـرمایه‌گذاری 
اســـت،  ح  مطـــر ایـــران  در  مســـتقیم 
نوعـــی مشـــارکت حقوقی اســـت که در 
ح‌هـــای تولیـــدی و عمرانی  اجـــرای طر
از طریـــق خریـــد ســـهام و یا مشـــارکت 
بانک‌هـــا بـــه مرحلـــه اجـــرا گذاشـــته 
می‌شـــود. طبق قانون عملیـــات بانکی 
بـــدون ربـــا، ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم 
عبـــارت اســـت از تأمیـــن ســـرمایه لازم 
جهـــت اجـــرای طرح‌هـــای تولیـــدی و 
ح‌هـــای عمرانـــی انتفاعـــی توســـط  طر
بانک‌هـــا بـــدون مشـــارکت اشـــخاص 
در  بانکـــی  غیـــر  حقوقـــی  و  حقیقـــی 
قالب شـــرکت‌های ســـهامی مستقل از 
بانک‌هـــا که تابع اساســـنامه، مقررات و 
آییـــن نامه‌هـــای ناظر به خود هســـتند. 
تأســـیس و راه‌انـــدازی واحدهای جدید 
تولیـــدی و عمرانـــی از طریـــق این‌گونه 
کـــه  مـــواردی  در  ســـرمایه‌گذاری‌ها 
مشـــارکت حقوقـــی امکان‌پذیـــر نبوده 
ولی امـــکان ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم 
بانک‌ها با توجه بـــه اولویت‌های برنامه 
توســـعه اقتصادی و عمرانی کشور وجود 
داشـــته باشـــد، مجـــاز اســـت. بـــر این 
اســـاس، ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم در 
مواردی اســـت کـــه اشـــخاص حقیقی و 
حقوقـــی راغـــب به مشـــارکت بـــا بانک 
نباشـــند و ســـرمایه‌گذاری موردنظـــر با 
اولویت‌هـــای برنامـــه توســـعه اقتصادی 

مطابقت داشـــته باشـــد.
ی  ح‌هـــا طر ر  د ننـــد  ا می‌تو بانک‌هـــا 
تولیـــدی و عمرانی که جنبه تشـــریفاتی 
مســـتقیماً   ، رنـــد ا ند ی  ر و غیرضـــر و 
ســـرمایه‌گذاری کنند. از ویژگی‌های این 
ســـرمایه‌گذاری بایـــد ایـــن باشـــد که 100 
درصد ســـرمایه‌گذاری ثابت برای اجرای 
اینگونـــه طرح‌ها به‌صـــورت منابع مالی 
بلندمدت تأمین شـــود و نسبت سرمایه 
بـــه کل منابـــع مالـــی لازم بـــرای اجرای 
طـــرح تـــا مرحلـــه بهره‌بـــرداری نباید از 
40 درصـــد کمتـــر باشـــد. دیگـــر اینکـــه 
بانک‌ها قبل از اقدام به ســـرمایه‌گذاری 
مســـتقیم، بایـــد طـــرح مـــورد نظـــر را از 
لحـــاظ فنـــی و اقتصـــادی و مالـــی مورد 
بررســـی قـــرار دهنـــد. لـــذا بانـــک باید 
اطمینـــان حاصـــل کند طرح مـــورد نظر 
از جمیع جهات موجه و قابل اجراســـت 
و بعد از اجرای طـــرح، تمام منابع مالی 
و ســـود مورد نظر تا پایان عمر اقتصادی 
طـــرح برگشـــت‌پذیر اســـت و.... اینهـــا 
مواردی اســـت که در حال حاضر درباره 
عقـــد ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم مطرح 
می‌شـــود. ایـــرج توتونچیـــان به‌عنـــوان 
طـــراح اصلـــی این عقـــد درباره فلســـفه 
آن می‌گویـــد: »آنچه امـــروز تحت عنوان 
ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم وجود دارد با 
آنچه نیـــت و هدف ما در قانون عملیات 
بانکـــی بدون ربـــا بود، زمین تا آســـمان 
تفاوت دارد. فلســـفه آنچـــه تحت عنوان 
ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم در قانون ذکر 
شـــده، ایـــن بـــود که بـــرای مثـــال من و 
شـــما به‌عنوان شـــهروندان این کشـــور 
می‌خواهیـــم در بانـــک به‌عنـــوان وکیل 
ســـپرده‌هایمان ســـرمایه‌گذاری کنیـــم. 
طبیعتـــاً ما مناطـــق محروم این کشـــور 
را می‌شناســـیم یـــا حتـــی ممکن اســـت 
به برخـــی از مناطـــق یا اســـتان‌ها عِرق 
و علاقه بیشـــتری داشـــته باشیم. طرح 
مـــن این بود کـــه بانک به‌عنـــوان وکیل 
ســـپرده‌گذاران وقتـــی بعـــد از انجـــام 
مطالعـــات و تأیید امکان‌ســـنجی اعلام 
می‌کند کـــه می‌خواهـــد در منطقه‌ای از 
کرمانشـــاه یک کارخانه سیمان تأسیس 

کنـــد، بایـــد یک حســـاب جـــدا بـــه نام 
ســـاخت فلان کارخانـــه یا ایجـــاد فلان 
پروژه در فلان منطقه مشخص در بانک 
ایجاد شـــود. در واقع، این موضوع اصل 
فلســـفه عقد ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم 
بـــود؛ یعنی بنـــا بود براســـاس این عقد، 
افـــراد بتوانند بـــرای یک پـــروژه و طرح 
مشـــخص ســـپرده‌گذاری کنند. در این 
حالـــت ممکـــن بـــود حتـــی فـــردی که 
ســـاکن امریـــکا و اروپاســـت امـــا اصالتاً 
متعلـــق به اســـتان کرمانشـــاه یا شـــهر 
و روســـتای خاصـــی از کشـــور اســـت، یا 
بـــه هـــر دلیل دیگـــری بـــه یک شـــهر یا 
منطقـــه خـــاص حُـــب و علاقـــه دارد، با 
خـــودش بگویـــد وقتی قـــرار اســـت در 
بانک‌هـــای ایرانـــی ســـپرده‌گذاری کنم، 
ایـــن فرصـــت مناســـبی اســـت کـــه در 
این پـــروژه مشـــارکت کنم تا بـــا این کار 
هم ســـود و منفعـــت شـــخصی‌ام تأمین 
شـــود و هم در پروژه‌ای ســـرمایه‌گذاری 
کـــرده‌ام که بـــه آن علاقـــه دارم. مفهوم 
ســـرمایه‌گذاری مســـتقیم این بـــود، اما 
متأســـفانه منحرف شـــد و حتی عده‌ای 
به اشـــتباه می‌گفتند ریشـــه تســـهیلات 
تکلیفـــی کـــه در نظـــام بانکـــی کشـــور 
وجود دارد، همین عقد ســـرمایه‌گذاری 
مســـتقیم اســـت، در حالی کـــه به هیچ 

وجـــه این طـــور نبود.« 
بـــا  نـــد  می‌توا ببینـــد  کســـی  »وقتـــی 
 16 پـــروژه‌ای مثـــاً  ســـرمایه‌گذاری در 
درصـــد، ســـود حلال کســـب کنـــد، چرا 
ایـــن کار را نکنـــد؟ بـــه هر حـــال همه ما 
به محـــل و اصالـــت خود عِـــرق و علاقه 
داریـــم. اگر کســـی اهل علی‌آبـــاد کتول 
باشـــد، حتی اگـــر در هـــاروارد هم درس 
خوانـــده باشـــد بازهـــم اهـــل علی‌آبـــاد 
کتـــول اســـت. البته ایـــن علاقـــه صرفاً 
محدود به مکان انجام آن پروژه نیســـت 
و ممکـــن اســـت ایـــن علاقـــه بـــه یـــک 
صنعـــت یـــا تولیـــد خـــاص باشـــد؛ مثلاً 
کســـی بخواهـــد صرفـــاً در واحدهـــای 
تولیـــدی کـــه مربـــوط بـــه فعالیت‌های 
دانش‌بنیان یا مثـــاً تولید لوازم خانگی 
اســـت، مشـــارکت کنـــد. با ایـــن کار هم 
اصـــل ســـرمایه ســـپرده‌گذاران بانکـــی 
حفـــظ می‌شـــود و هـــم متناســـب با آن 

فعالیـــت ســـود کســـب می‌کنند.« 
توتونچیـــان که اولین کتـــاب خود تحت 
عنوان »تئوری تقاضا و تحلیل اقتصادی 
انفاق« را در ســـال 63 منتشـــر می‌کند، 
دربـــاره ایده اولیـــه عقد ســـرمایه‌گذاری 
مســـتقیم می‌گویـــد: »من این داســـتان 
را از تئـــوری انفـــاق گرفتم. ما در اســـام 
و براســـاس آیات قـــرآن می‌گوییم وقتی 
افـــراد می‌خواهنـــد انفـــاق کننـــد، افراد 
نیازمندی که بـــه ما نزدیک‌تر هســـتند، 
همســـایه یا قوم و خویش ما نســـبت به 
آدم‌هایی که دورتر از ما هســـتند اولویت 
بیشـــتری برای کمک دارنـــد. این ایده از 
آن بحـــث نشـــأت گرفته بود، امـــا کلاً به 
انحراف کشیده شـــد و امروز شاهد چیز 
دیگـــری هســـتیم. متأســـفانه برخی‌ها 
در تدویـــن آیین‌نامه‌هایی کـــه در بانک 
مرکـــزی تدویـــن و بـــه تصویـــب هیـــأت 
دولـــت رســـید، ماهیت و فلســـفه عقود 
را تغییـــر دادند. برخـــی از مدیران بانک 
مرکـــزی وقت مثـــل آقای مهـــدوی نجم 
آبـــادی معتقـــد بـــود تعدد عقـــود ضعف 
قانـــون عملیـــات بانکی بدون رباســـت 
و ایـــن موضـــوع کار را ســـخت می‌کنـــد. 
در حالـــی کـــه من چـــه آن زمـــان و چه 
امـــروز تعـــدد عقـــود را نقطه قـــوت این 
قانـــون می‌دانســـتم و می‌دانـــم؛ چـــرا 
کـــه معتقـــدم قانـــون باید بتوانـــد تمام 
نیازهای افراد حقیقـــی و حقوقی جامعه 

را برطـــرف کند.«

موضـــوع مضاربه بـــه کار رود. 
ایـــرج توتونچیان دربـــاره دلایل انحراف 
عقود شـــرعی ازجمله فروش اقســـاطی 
می‌گویـــد: »فـــروش اقســـاطی در نظام 
بانکـــداری مـــا خیلـــی مد شـــده و اصلاً 
می‌تـــوان منشـــأ پدیـــده فاکتورهـــای 
صـــوری را نیز همین موضوع دانســـت. 
عبارتی در عربی تحـــت عنوان »العجل 
قســـط مـــن الثمـــن« وجـــود دارد کـــه 
العجـــل در آن بـــه معنای زمان اســـت. 
ایـــن عبـــارت بـــه ایـــن معنی اســـت که 
فقـــه بـــرای زمـــان ارزش قائل اســـت؛ 
یعنی حتی اگـــر در جامعـــه‌ای تورم نیز 
وجود نداشـــته باشـــد، باز زمـــان دارای 
اهمیت اســـت. اگر شـــما امـــروز از من 
یک میلیون تومـــان بگیرید و بخواهید 
ســـال بعد همان یک میلیـــون تومان را 
به مـــن پـــس بدهیـــد، این زمـــان یک 
ساله دارای ارزش اســـت. اگر بخواهیم 
بـــه صورت مصداقی موضـــوع و اهمیت 
فـــروش اقســـاطی را متوجـــه شـــویم، 
فـــرض کنیـــد الان نزدیـــک تابســـتان 
اســـت و ما می‌خواهیم یـــک کولر برای 
خانه‌مان خریـــداری کنیم. فروشـــنده 
می‌گویـــد قیمت کولـــر به صـــورت نقد 
500 هزار تومان اســـت؛ اما خریدار پول 
نقد نـــدارد. فروشـــنده بـــه او می‌گوید 
پـــول را یکســـاله پرداخـــت کنیـــد، اما 
قیمت ایـــن کولر 600 هـــزار تومان تمام 
می‌شـــود. این موضـــوع تا اینجـــای کار 
به لحاظ شـــرعی ایرادی نـــدارد؛ چرا که 

همان‌طـــور کـــه گفتـــه شـــد، یکـــی از 
مشـــکلات جدی بانکداری اســـامی در 
ایـــران، اجـــرای صـــوری عقود اســـامی 
توسط بانک‌هاســـت که تاکنون انگیزه 
جدی بـــرای مقابله با آن ایجاد نشـــده 
اســـت. غیرواقعی بودن اجـــرای عقود 
اجـــرا و هـــم در  را می‌تـــوان هـــم در 
محاســـبات بانک‌ها مشـــاهده کرد؛ به 
عنوان مثـــال، تســـهیلاتی با اســـتفاده 
از عقـــد فـــروش اقســـاطی بـــرای امور 
کشـــاورزی اعطـــا می‌شـــود، امـــا پـــول 
دریافـــت شـــده در خریـــد و فـــروش 
خـــودرو مورد اســـتفاده قـــرار می‌گیرد، 
بانک هم بدون نظـــارت کافی، فقط به 
دریافت کننده تســـهیلات پول می‌دهد 
و حداقل ســـود مـــورد انتظار بـــه اضافه 
وجـــه اعطـــا شـــده را بـــه طور اقســـاط 
دریافـــت می‌کنـــد و بـــا هیـــچ موضوع 
دیگـــری کار نـــدارد؛ یـــا بانـــک از طریق 
عقـــد مضاربـــه، بـــا ســـودی پیش‌بینی 
شـــده به اعطای تســـهیلات می‌پردازد و 
تنها بـــه متقاضی پول می‌دهـــد تا خود 
او بـــه داد و ســـتد تجـــاری بپـــردازد. در 
این‌گونه موارد بانـــک هیچگونه نظارتی 
بر عملیات تجاری یا محاســـبات ســـود 
اعمـــال  تجـــارت  از  حاصـــل  واقعـــی 
نمی‌کنـــد و عملیـــات بانـــک فقـــط به 
دریافـــت اصل و ســـود از پیـــش تعیین 
شـــده که کارشـــناس بانـــک پیش‌بینی 
کرده اســـت، خلاصه می‌شـــود؛ چه بسا 
تســـهیلات اعطایی در بخشی به غیر از 

پیـــدا کـــرده و افـــراد جدیـــدی وارد این 
بـــازار شـــوند؛ ورود افراد جدیـــد به این 
بازار نیز منجر بـــه افزایش رقابت میان 
فروشنده‌ها شـــده و باز همین موضوع 

منجـــر بـــه کاهـــش نرخ‌ها می‌شـــود.«
 »با فروش اقســـاطی یـــک کالا، اتفاقی 
که رخ می‌دهد این اســـت کـــه خریدار 
همـــان  یـــا  وشـــگاه  فر صاحـــب  بـــه 
فروشـــنده کولـــر ســـفارش یـــک کولـــر 
جدید را می‌دهد که خـــود این موضوع 
بـــه معنای ســـفارش برای ســـاخت یک 
کولـــر جدیـــد و تولیـــد اســـت. امـــا اگر 
در آن فروشـــگاه کســـی روی شـــانه من 
به‌عنـــوان خریـــدار )خریـــد اقســـاطی( 
بزنـــد و بگویـــد شـــما کـــه می‌خواهیـــد 
بـــرای خرید ایـــن کولر 600 هـــزار تومان 
500 هـــزار  بدهیـــد، مـــن همیـــن الان 
تومـــان را بـــه شـــما می‌دهـــم و شـــما 
ایـــن کولـــر را به‌صـــورت نقـــد خریداری 
کنیـــد، امـــا یـــک ســـال بعـــد بـــه جای 
600 هـــزار تومـــان کـــه قـــرار اســـت بـــه 
فروشـــنده بدهیـــد، بـــه مـــن 550 هزار 
تومـــان بدهیـــد. اگر خریدار ایـــن کار را 
قبول کنـــد و 500 هـــزار تومـــان را از آن 
فـــرد گرفتـــه و کولـــر را نقـــد خریداری 
کنـــد اما ســـال بعد بـــه قـــرض دهنده 
550 هـــزار تومـــان پـــس بدهـــد، ایـــن 
کار هـــم ربـــا اســـت و هـــم بـــه اقتصاد 
ضربه می‌زنـــد؛ چرا که هیـــچ اتفاقی در 
اقتصاد رخ نـــداده و ایـــن کار صرفاً یک 

قـــرض ربوی اســـت.«
 »اگرچـــه در نظـــام ســـرمایه‌داری نیـــز 
ظاهـــراً موضوع فروش اقســـاطی وجود 
De� )دارد، اما در آنجا یک گروه دارایی) 
partment Finance( وجود دارد که 
به خریـــدار می‌گویـــد می‌توانـــی از پول 
من اســـتفاده کنـــی و کالای مدنظر خود 
را به‌صـــورت نقد خریـــداری کنی. زمانی 
کـــه پـــول به‌صـــورت قـــرض رد و بـــدل 
می‌شـــود، این مســـأله هیچ ارتباطی به 
تولیـــد نـــدارد، بلکه دو نفر صرفـــاً با هم 
پولـــی را رد و بدل کرده‌انـــد و یک قرض 
ربـــوی رخ‌داده اســـت. ایـــن موضوع با 
ماهیت خرید اقســـاطی در عقود شرعی 

و اســـامی کاملاً متفاوت اســـت.
 اگرچه ممکن اســـت در ایـــن میان نیز 
یـــک کولر یـــا کالا فروخته شـــود، اما دو 
ایراد عمده بر این روش وارد است: اول 
اینکه این 500 هـــزار تومان هیچ تأثیری 
در اقتصـــاد جامعـــه نمی‌گـــذارد و صرفاً 
یک قـــرض از نـــوع ربـــوی رخ می‌دهد؛ 
دوم کـــه خیلـــی مهم‌تـــر اســـت اینکـــه 
فـــردی کـــه حاضـــر شـــده آن 500 هـــزار 
تومان را به خریـــدار قرض دهد تا کالای 
مـــورد نیـــازش را نقـــد خریـــداری کند، 
ســـال بعـــد 550 هـــزار تومـــان دریافت 
می‌کنـــد؛ یعنی بـــدون اینکـــه فعالیتی 
کند یا نقشـــی در بخـــش واقعی اقتصاد 
داشـــته باشـــد، در یـــک ســـال 50 هزار 
تومـــان عایـــدی خواهـــد داشـــت. در 
مدل اســـامی و شـــرعی ما دو نفر تحت 
عنـــوان خریـــدار و فروشـــنده داریم که 
یکی کالایـــی را می‌خـــرد و دیگـــری کالا 
را می‌فروشـــد؛ امـــا در ایـــن حالـــت نفر 
ســـومی نیز وارد ماجرا شـــده اســـت. در 
حالی که فروشـــنده به کارخانه سفارش 
تولید یـــک کولر جدیـــد را می‌دهد، این 
نفر ســـوم بی‌دلیل و بـــدون هیچ کاری 
به 50 هزار تومان پول دســـت پیدا کرده 
و همین‌طـــور ثروتمند‌تر می‌شـــود. این 

بـــرای اقتصاد خطرناک اســـت.«
 توتونچیـــان دربـــاره منطـــق ایـــن کار و 
اینکه بـــرای خرید اقســـاطی باید مقدار 
پول بیشـــتری از خرید نقدی پرداخت 
شـــود، می‌گوید: »اینجا ماجـــرا مربوط 
بـــه ســـرمایه نیســـت، بلکـــه داســـتان 
دارایـــی اســـت؛ بنابرایـــن، ولـــو اینکـــه 
قیمت 500 هزار تومان کولر با محاســـبه 
یـــک بهـــره 20 درصـــدی بـــه 600 هـــزار 
تومـــان برســـد، حتی اگر نـــرخ بهره نیز 
در جامعـــه برابـــر بـــا همیـــن 20 درصد 
باشـــد، بازهـــم فروش اقســـاطی بر این 
اســـاس بر قرض ربـــوی ارجحیت دارد؛ 
چرا کـــه فـــروش اقســـاطی بـــه معنای 
حذف دلال از این داد و ســـتد اســـت.«

 یکـــی از عقودی که در قانـــون عملیات 
بانکی بدون ربا عنوان شـــده بود، عقد 
سرمایه‌گذاری مستقیم بود. در شرایط 
بانکـــداری امـــروز مـــا، ســـرمایه‌گذاری 
مســـتقیم به مفهوم تأمین ســـرمایه‌ای 
اســـت که مستقیماً توســـط یک یا چند 

همان‌طور که گفتم، زمان دارای ارزش 
اســـت. در اینجـــا خریـــدار پـــول ندارد 
و از طرفـــی فروشـــنده نیـــز می‌خواهد 
کالایش را بفروشـــد و مشـــتری دســـت 
بـــه نقـــد نیز وجـــود نـــدارد. اســـام به 
زیبایـــی موضـــوع فـــروش اقســـاطی را 
مطـــرح می‌کنـــد. در اینجا بـــرای مثال 
اگـــر ایـــن تســـویه در طـــول یک ســـال 
صـــورت بگیرد، قیمت کولـــر از 500 هزار 
تومـــان بـــه 600 هـــزار تومان می‌رســـد. 
ایـــن نرخ را نیز بـــازار و موضوع عرضه و 
تقاضـــا تعیین می‌کند؛ یعنـــی اگر تقاضا 
بـــرای خریـــد اقســـاطی افزایـــش یابد، 
ممکـــن اســـت 600 هزار تومـــان به 550 
کاهـــش یافته، یا اگر تقاضـــا برای خرید 
اقســـاطی کم باشـــد، این قیمت به 650 
هزار تومـــان افزایـــش یابـــد. در واقع، 
رقم افزایش قیمت اقســـاطی نسبت به 
قیمت نقد نیز براســـاس بازار و اعتماد 
محاســـبه می‌شـــود؛ چرا که اساس بازار 
همین اعتماد و حســـن نیت اســـت.« 
ی  کشـــورها ر  د  ، نمونـــه ن  ا به‌عنـــو «
اروپایی وقتی شـــما کالایی را می‌خرید، 
شـــرکت‌های تولیدکننـــده آن کالا برای 
خدمات پس از فـــروش جایگاه بالایی 
قائل هســـتند و اگر کالای مدنظر دارای 
ایـــرادی باشـــد، کالا را پـــس می‌گیرند؛ 
چـــون ایجـــاد اعتمـــاد و حســـن نیـــت 
برایشـــان اهمیت دارد. از این رو، وقتی 
ایـــن کار )خریـــد وفـــروش اقســـاطی( 
انجام شـــده و میـــزان آن افزایش یابد، 
در جامعـــه اعتمـــاد و حســـن نیـــت به 
ایـــن موضـــوع نیـــز افزایـــش می‌یابد و 
همیـــن موضـــوع منجر بـــه کاهش این 
نرخ خواهد شـــد. در ایـــن صورت حتی 
نیـــاز بـــه موضوعاتـــی چـــون وثیقـــه و 
ضمانـــت و... نیز کاهـــش می‌یابد. این 
موضـــوع، یعنـــی کاهـــش نـــرخ فروش 
اقســـاطی و نیـــاز بـــه وثایـــق و... منجر 
به افزایش تعـــداد معاملات می‌شـــود؛ 
افزایـــش تعـــداد معامـــات نیـــز باعث 
می‌شـــود گردش اقتصـــادی آن افزایش 

»ربا« چگونه شکل می‌گیرد؟
خ می‌دهد این است که خریدار به  »با فروش اقســـاطی یک کالا، اتفاقی که ر

صاحب فروشـــگاه یا همان فروشنده کولر سفارش یک کولر جدید را می‌دهد 
که خود این موضوع به معنای ســـفارش برای ساخت یک کولر جدید و تولید 

اســـت. اما اگر در آن فروشگاه کسی روی شانه من به‌عنوان خریدار )خرید 
اقســـاطی( بزند و بگوید شما که می‌خواهید برای خرید این کولر 600 هزار 

تومان بدهید، من همین الان 500 هزار تومان را به شـــما می‌دهم و شما این 
کولر را به‌صورت نقد خریداری کنید، اما یک ســـال بعد به جای 600 هزار تومان 

که قرار اســـت به فروشنده بدهید، به من 550 هزار تومان بدهید. اگر خریدار 
ایـــن کار را قبول کند و 500 هزار تومان را از آن فرد گرفته و کولر را نقد خریداری 

کند اما ســـال بعد به قرض دهنده 550 هزار تومان پس بدهد، این کار هم ربا 
خ نداده و  اســـت و هم به اقتصاد ضربه می‌زند؛ چرا که هیچ اتفاقی در اقتصاد ر

این کار صرفاً یک قرض ربوی است.«

ـــرش بـ

سرمایه‌گذاری مستقیم یا مشارکت حقوقی؟
یکی از عقودی که در قانون عملیات بانکی بدون ربا عنوان شـــده بود، عقد 

ســـرمایه‌گذاری مستقیم بود. در شرایط بانکداری امروز ما، سرمایه‌گذاری 
مســـتقیم به مفهوم تأمین سرمایه‌ای است که مستقیماً توسط یک یا چند بانک 

از طریق شـــرکت‌های سهامی که مستقل از بانک‌ها تشکیل می‌شوند، انجام 
شـــود؛ به عبارت دیگر، آنچه امروز تحت عنوان سرمایه‌گذاری مستقیم در ایران 

ح‌های تولیدی  ح اســـت، نوعی مشارکت حقوقی است که در اجرای طر مطر
و عمرانی از طریق خرید ســـهام و یا مشارکت بانک‌ها به مرحله اجرا گذاشته 

می‌شود.

ـــرش بـ

تاریخ شفاهی

از عقود فروش اقساطی، 
مشارکت و قرض‌الحسنه 

می‌توان به عنوان سه 
عقد مهم و پرکاربرد در 

قانون عملیات بانکی 
بدون ربا نام برد؛ عقودی 

که عملاً از سال 63 و 
اجرای این قانون، با 

انحرافات بسیاری همراه 
شده و با گذشت زمان 

این انحراف‌ها بیشتر 
و شکاف ایجاد شده 

عمیق‌تر شد
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